
開業支援講座では、臨床美術士として実際に活動していく上で必要

なスキルを学べる4つの講座をご用意しています。

各分野のスペシャリストによる質の高い講義に加え、演習を行うこと

でより実践的に学ぶことができます。

また、今年度より全ての講座がオンラインに。全国どこからでもご参

加いただけます！

2021年度 オンライン開業支援講座

≪オンライン講座の受講に際して≫
本講座はZoomを使ったオンライン講座のため、Wi-Fiなどのインターネット接続環境、パソコンまたはタブレットなどの機器、カメラ、
イヤホンなどが必要となります。詳細はお申込み後にメールでご案内いたします。

【申込方法】
①下記、お申込みフォームにご入力いただき送信してください（右下のQRコードからもアクセスできます）。
［お申込みフォーム］https://forms.gle/s6xmH98E28UfMTB69

＜キャンセルについて＞ ※2020年6月～改訂
キャンセル・ご欠席の場合は必ずご連絡をくださいますようお願いいたします。講座の締切日の翌日～講座前日までに
参加をキャンセルされた場合、教材等準備や事務手続きの都合上、受講料の30％をキャンセル料として頂きます。
尚、講座当日欠席された場合は、受講料の返金はいたしかねます。その場合は、配布資料をお渡しいたします。

②受講料のお振込み

開催が決定しましたら再度こちらからご連絡いたします。それまで受講料納入はお待ちください。

【お問合せ・お申込み】 特定非営利活動法人 日本臨床美術協会 事務局
〒251-0047 神奈川県藤沢市辻堂1-9-3 ShonanEminence3階
[TEL] 050-6865-3701 [Fax] 050-3737-9007 [Mail]association@arttherapy.gr.jp 

講座名 講師 日程 申込締切

もう迷わない！臨床美術の価格設定
～聞きたいけど聞けない、お金の話～

山崎 龍一 A日程
B日程

2021年7月9日（金）
2021年11月12日（金）

7月1日（木）
11月4日（木）

対面でもオンラインでも役立つ

一瞬で相手のココロを≪つかむ≫
話のつくり方

阿隅 和美 A日程
B日程

2021年7月18日（日）
2021年12月10日（金）

7月8日（木）
12月2日（木）

初めてでも簡単！

臨床美術を動画でアピール！
YouTube活用術

中島 嘉彦 A日程
B日程

2021年9月10日（金）
2022年2月6日（日）

9月2日（木）
1月27日（木）

営業活動に直結！

人の心を動かすプレゼンテーション術
中島 嘉彦 A日程

B日程
2021年9月24日（金）
2022年3月4日（金）

9月16日（木）
2月24日（木）

※時間は全て13：30～16：30

人生100年時代の今、「臨床美術士」という一生使える資格を

最大限に活かす術、身に着けませんか？

【対 象】 臨床美術士４級を取得し、日本臨床美術協会資格認定会員の方

【単 位】 １講座 ３単位 ※単位集積記録表には「日付」と「受講講座名」をご記入ください。承認印は省略いたします。

※今年度より、開業支援講座は日本臨床美術協会主催となります。
お申込み・お問合せは、日本臨床美術協会事務局までお願いいたします。

※受付後数日以内に受付完了メールをお送りしております。受付完了メールが届かない場合は送信エラーになって いる可能性がありますので、
お手数ですが再度お申し込みください。
※メールまたはFAXでも受付しております。希望講座名（カウンセリング講座）、受講日程、受講者氏名、電話番号を必ずご連絡ください。

https://forms.gle/s6xmH98E28UfMTB69


営業活動に直結！9/24（金）

3/4（金）

【準備するもの】 □筆記用具

※A日程、B日程ともに内容は同じです。
※本講座はオンライン講座です。受講の際のご注意、また申込方法については裏面をご覧下さい。

日程 時間 申込締切 受講料

A日程 2021年9月24日（金） 13：30～16：30 2021年9月16日（木） 8,800円（税込）

B日程 2022年3月4日（金） 13：30～16：30 2022年2月24日（木） 8,800円（税込）

本講座では、相手の課題を知り、解決策を提示し、相手の心をつかむ手法「クライアントへの
プレゼンテーション術」を学びます。臨床美術の現場を獲得するために必要なプレゼンのスキルを身に

つけましょう！

【講座内容】

2021年度 オンライン開業支援講座

人の心を動かすプレゼンテーション術

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・後半・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・

■講義

・課題と問題解決の手法を学ぶ

・説得力のある話し方を学ぶ

■講義

・現代におけるコミュニケーションの傾向と

プレゼンテーションの目的を知る

・論理的に話すための手法を知る

・プレゼンテーションを組み立てる

・ストーリーテリングを学ぶ

・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・前半・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・

■実践

・用意してきたプレゼンテーションを発表

■実践

・講義内容を活かして自身のプレゼンテーションを

再構築し、再度プレゼンテーションする

■講評

＊受講前準備＊ 3分間のプレゼンテーションを考える
（今まで培ってきた経験、臨床美術士を目指した経緯、そこから導き出した

臨床美術士としての強み、臨床美術の魅力とは、など）

現在、大手不動産会社、銀座の老舗呉服店、博

物館など、多種多様な企業のWebマーケティング

にまつわるコンサルティング、コンテンツ制作業務

を展開。その他、コミュニケーション、プレゼン

テーションに関する研修、セミナー講師としても活

動。講座の企画・開発にも携わり、文部科学省委

託事業「専修学校を活用した就業能力向上支援

事業」、厚生労働省「求職者支援講座」などを運

営した実績を持つ。

［講師］ 中島 嘉彦
（株）ソートフル代表取締役／拓殖大学客員講師

なかじま よしひこ

20代を総合週刊誌の記者・

編集者として過ごし、新雑

誌を立ち上げ副編集長に

就任。1996年、デジタル系

制作会社を起業する。

＜PROFILE＞

「臨床美術をどのように説明して良いか分からない」 「説得力がないと言われる」

「魅力的な話し方ができない」 「つい感情的に話してしまう」

・・・・・こんなお悩みありませんか？

～講師からのメッセージ～

プレゼンに必要なさまざまな技術を学んで、
説得力ある話術で堂々と話せる自分を見つ
けましょう！


